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SEMANA 29 — GUIA DE APRENDIZAJE
MI PRIMER PROYECTO DE EMPRENDIMIENTO

PARTE XIX

Actividad: Comprendemos el proceso de validacdidn de las hipotesis del blogue solucian
Actividacd: Validamos las hipétesis del bloque solucidn
Actividad: Demostramos lo aprendido (Reto de aprendizajes)

Hola chicos y chicus de secundaria del Perd
Hoy iniciamos una nueva sesion de aprendizaje de aprendo en casa promovido por el
Ministerio de Educacion del Perd para que desarrolles tus capacidades para ser un gestor

de proyectos de emprendimienfo y se preparen para el mundo del frabajo.

Esta sesion de aprendizaje es para las chicas y chicos de tercer, cuarto y quinto grado de
secundaria del area de Educadidn para el trabajo.

iEmpecemaos!

¢ QUE NECESITAMOS?

Cuadermo v hojas, imejor si son reciclados!
Lapices y lapiceros de colores.

Mucha reflexidn.

Mucha creafividad.

Involucrar a tu familia.

éQUE HAREMOS?

Propasito de |la sesion

& Comprenderemos el proceso de validacion de los hipotesis del blogue solucidn,
evaluando y juzgando los resultados encontrados a través de la aplicaddn de algunas
técnicas y procedimiento para establecer la hipotesis validada del blogue solucidn.

RECUERDA

EN TODO MOMENTO

MANTENGO LA

DISTANCIA

ﬁ‘m EL PerU PrIMERO |
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jATENTO (A)!, QUE AQUI ENTREMOS DE LLENO AL DESARROLLO

* Bueno chicas y chicos, para empezar hoy quiero contarles una fabula que nos ensefia que la
mejor solucion puede estar mas cerca de lo que crees, que a confinuacion les invito a leer:

En todas las primaveras, los conejos organizan un concurso de belleza, ese afio el conejo
Felipe sabia preparado mucho, comié muy saludable y sus caminatas matutinas sin problema, sin
embargo habia algo que le preocupaba al conejo Felipe; tenia una oreja caida asi que para
fque esto no lo perjudicara con el concurso pensé en varias soluciones, primero intentd parar su
oreja pegéindose un palo de madera, pero este se despegaba rapidamente debido a su pelaje
y luego intenté amarrarse un globo para que se levante su oreja recaida pero el globo se iba
volando. Penséd también en colocarse un gran sombrero para que lo cubra pero con el viento
salid disparado. Se acercaba la hora del concurso con estuvo a punto de salir al escenario el
conejo Felipe apuarecié con una zanahoria colgancdo de su oreja caida. Los jueces estaban muy
infrigados y le preguntaron por qué llevaba aquel accesorio el conejo, Felipe explicd que es una
nueva moda que vio en otros campos sorprendidos todos comenzaron a imitarlo, ahora los
conejos del concurso tenian una zanahoria colgancdo de una orejo de la misma forma que lo
fenia Felipe esa tarde todos celebraron la nueva moda y Felipe regresd a su casa muy feliz con
un grato recuerdo del concurso.

*  Asi es muchas veces la mejor solucion es aprovechar la situacion o problema a tv beneficio darle la
vuelta para ver lo positivo porgue, aunque no parezca fodo problema siempre trae una solucon.

CONOCEMOS

* (Chicas y chicos, estoy seguro que usfedes fienen toda la capacdidad y la pofencialidad de que un
problema no impida lo que desean ser o hacer en la vida, por gque en sus manos esta toda solucion
de ello, ya gue dependiendo de lg solucion que apliguemos a un problema que estemos
atravesando, obtendremos un resultado distinto.

w
O
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* Es importante que lean atenfamente el contenido de esta guia gque se le brinda, por gqué estan
pensados y pensadas para que sigas desarrollando sus aprendizajes realizando fodas sus fareas o
retos para fortalecer tus conocimiento y logres alcanzar el éxito.

El éxito que lograriis, dependerén de cacla cosu o acto que hacer hoyll..

Comprendemos el proceso de validacion de las hipotesis del

bloque solucion

Bueno chicos y chicas, hoy continuaremos con el proceso
de validacion de las hipdtesis del blogue solucién.

Ez lo acion v rewliodo de resolver un problemo, dilema, enigma o dificuliod también = le
conoce como el desenlace o final de un proceso o asunto.

Estimadas y estimados estudiantes, lo :emana anterior comprendimos y validamos g
través de la aplicacion de témicas v procedimientos los problemas, posiblemente la .ﬁé

hipatesis inicial que teniamos sobre problemas ha variado lo aal es corecto ya que
inicialmente era un supuesto ohora ya fenemos problemas vdlidos en la realidad.

Por lo tanto, es necesario plantear soluciones o esos problemas validos v esta vez los soluciones
serdn soluciones conaetas v deben de hacerse o frovés de prototipes, donde estos sze
modificaran incorporando la sugerencia de los clientes y se constifuyen en un producto minime
viable con el cual sale al mrescado

Lic. Omar Lucas Mufioz - @) 996097495 - ofDmﬂrJumsm
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PRODUCTO MINIMO VIABLE Ez un
producte modificado de acerdo a los
sugerencias con  caracteristicas  que

EL PROTOTIPO Mo es un producte muy bdsico
pero tampoce e el producio final. Es un
producto como pensamos, al que modificaremos,

] ] soluciona el problema de los usuarios,
de acverdo a las sugerencias de los clientes.

listos para comercializar.

#i>> Los prototipos pueden ser presentados a los dientes de diferentes formas esto depende del producto o servicio
que estds profotipando deben servir para que el cliente pruebe si el prototipo reselve los problemas gue le
preocupan, una vez que el prototipe e han incorporado las mejoras sugeridas por los clientes, ya podrds contar con un
producto minime wviable listo para comercializarlo a tus “Early Adopter v mas adelante o tu segmento de clientes

Ahora Chicos y chicas, conoceremos los pasos del proceso
de validacién para que entiendan mejor.

el F.rrnblemu prindpal? (
@ Para comprender el problema PRIMER PASO
#vdl es el problemo de (ﬁ lo que fenemosz que hacer
L P EE LZEE s g primero es buscar respuestas a COMPRENDER EL
=

#Zué ohernofivar de soludién (@ los siguienfes pregunias. PROBLEMA

viene usando los personoE

SEGUNDO PASO Para elaborar el protofipo tendras que . T —
tener los conocimientos obtenidos o Utizoras y el el
durante la efopa anterior, lvego para soledonarn los

ELABORAR EL - } p =4 _P i
PROTOTIPO continuar tendras que preguntarte:

Una vez que el prototfipe haya side mejorado con soporte de

los clientes enfrevistados tendrds listo fu producto minimo TERCER PASO
viable y estards listo para realizar el pre lanzamiento a tus fu

“Early Adopters. 5i todo sale bien ya estard listo para DESARROLLA TU
lanzarse al mercodo con muchisimoe menos riesgo de PRODUCTO MINIMO VIABLE
fracasada.

Muy bien chicas y chices, Una vez que ya tienes el profotipo ahora fienes que
presentar hacerle una visita y entrevistar al diente. En este caso le llamaremos
entrevista de solucién.

Esto enfrevisto ez distinto o lo enfrevisto de

LA ENTREVISTA problemas, eda vez tu enfrevista seguird la
SOLUCIONES secuencio de la témica de wventos que se v
denomina AIDA LA TECNICA
e o AIDA
I“ En esta etapo debe generar lo atencidn del cliente con | o presentocién de vn prototipe con

—— |os caracteristicos que responda a o solecion de los problemos encontroda en la entrevista AT "l_ﬂ_lil-‘- |
ux‘!! de preblemas. mﬁk I-IL

~— Enesta etopo generan del interés del cliente a través de |a simpleza ¢ focilidod de vso de IHTEHES
|-||E tu prototipe que resvelve los problemas del cliente.

— Enesta etopo trota de despertar el deseo del cliente por adquirir el preducto haciéndaole
notar que tal vez seria mds costoso continvar con el problema que no pierda la spertunidad JESEC I;I
de solecionar sv problema.

1

En esto etopao trata de lograr un compromiso de compro o mejor oim el pogo de vn monto
e o . . - . . . 1
simbdlico pero lo =ficiente paora considerar que fienen algin interés gemino paro Lj:ti_[!h [|

daquirirle mas a delante.
adaquirirle mas a delon
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PARTE XIX EDUCACION PARA EL TRABAJO 3°,4° Y 5°
ACTIVIDAD
Buene chicas y chicos ohora que ya comprendemos de como validar L & |9 o
el blogue scluciones y gue procedimientos y téonicas seguiremos . : S P
e o B
|| e (| U
Ez momentc de lo validacién de loz hipdtesis del blogue solucidn e . b
aplicando la téomica AIDA y los fres procedimientos perfinentes. i — e

Emplearemos como ejemplo la hipatesis valida del bloque problemas chtenidas en la semana anterior

Hipatesis wvalidad - Problemas
Mo hay producios naturales como la miel mantequillo que es bastante bueno para el sistema inmunolégico v pocos

puntos de venta conocidos; es decir no hay dénde comprar los personas estdn comprande ropa deportiva en tiendas
en linea.

Bien estimadas y estimades estudiantes, parfiendo de la
hipétesis validada lo semana anterior del blogue problemas,
validaremos ahora la hipdtesis del blogque selucién

Imagina que estds de vuelta visitando a la misma familio que
entrevistaste de la enfrevista de problemas y para ello debes
geguir los siguientes pasos:

ESTABLECER EL MARCO DE Ez necesaric al comiernzo de la entrevista establecer el marco v
LA ENTREVISTA secuencia de la entrevista.

Porejemplo: Se podria decir lo siguiente:

Después de haber tomado nota de los problemas vy la prioridad que le oforgd o elloz en la
anterior visito que hice, hemos aojustodo nuesfro prototipo para que respondo mejor a sus

G —
exigencias, quierc mostrar el prototipo mencionado y recoger sus apredaciones y sugerencias
para mejorar y resclver sus problemas.

b MOSTRAR EL PROTOTIPO Es ;I'-EEESGFI'D mostrar el profotipo hacer el cliente pude probarlo o
medirse.

Por ejemplo: Se podria decir lo siguiente:

-
@ [ Prucbe nuestra miel mantequilln esta eloborodo especiolmente con productos naturales y
_BBasiante bueno para el sigema inmunoldgico; tenemos una gran variedad de presentaciones y

‘sobores, usted escoja cualquiera y puede probarlo, animense y pruébele. también he traido para
sted un catdlogo de ofros productos o base de miel e insumos nofurales que crecen en nuestra %

#Que le parecd? ahora es mas fadl adquirirlas la vamos a comerdializar nosofros mismos o traves
de nuestra tienda en lineq, por tanto ya no necesitard buscar en las fiendes fisicas lo puede comprar
desde lo comunidad de su hogar v le entregomos a domidilic sin costo adiconal a partir de la
compra de cuatro productos como pedido minimo, ademdas fambién tenemos un estante en el centro
comercial del centro, i nos quiere visitar.

##>> Puedes terminar con la siguiente pregunta: {todavia hay alge que usted considere, que se mejora? sila
respuesta es que lo ven como interesante vy estdn satisfechos ha llegado el momento de comprometer los compra v
este a5 el siguiente paso.

LOGRAR UN En esta parte es necesario dar a conocer cuanto cuesta tu producto v
COMPROMISO gue descuentos fiene por la compra.
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MI PRIMER PROYECTO DE EMPREMDIMIENTO
PARTE XIX

Buenc qué bien que le hayao gustadeo , los precios de las presentaciones estan a &, 10 v 15 soles por
unidad por ahorg, cvando sale al mercado por lanzamiente estaran a 8, 146, 20 soles en realidad lo
que se poga aparte de la calidad es lo natural, buenoc para el sistema inmunclagico, si usted no tiene
presupuesto para este pageo puede reservar sus pedides con un poge odelantade de 5 soles, ara
cualquiera de los presentaciones, luego cuvando termine de paogar el precio total, le enviaremos
inmediatamente su pedide, rellene oqui sus daotes principoles para la comprao, por ghora no tenemos

facturas, perc para el lanzamiente de nwestra tiendao yo tendremos, por 2l momento soclo emitimos

boletas de venta.

REGISTRA LAS RESPUESTAS

Por ejemplo:

Es

organizar los resultados mientras tienes los respuestas frescas en lo

=] m

Porejemplo: Podria decir lo siguiente:

necesario Inmediatamente después de la entrevista dedicate o

Memorid.

En una hoja escribe v luego ordena todas las respuestas, el compromise asumide en acdones potendiales de compdas.

emplear los procescs

Loz hipdtesiz inicicles sin invalidar
del blogue solucidn respondid en
esos momentos a las hipdtesis de
problemas iniciales sin validar vy
erarn:

HIPOTESIS INICIAL

Tendremos un estand en el centro de
la civdad, tendremos una variedad de
presentacicnes v saobores, tenemos
miel mantequilla elaborados o base
de productos naturales v buenos para

el sistema inmunaolagico.

5]

Buene chicas y chices, Ahora despuds de
acdividaodes
analizaremos la validacion de la solucion.

9

EDUCACION SECUNDARIA
EDUCACION PARA EL TRABAJO 3°, 4° Y 5°

e

luego de la validacién ha combiodo el lifado, se eliming una
hipotesis inicial porque la hipdtesis de problemaos aliodos ya no lo
considera como problema el reemplazo se ha incorporado otra
solucidn gue s responde o la hipdtesis de problemas validado.
Entoncez el ejemplo gque estamos trabajondeo la hipdtesie valida

seria.

HIPOTESIS VALIDADA

Miel mantequilla elaborados a baose de insumos naturales en diferentes
presentaciones ¥ sabores, buenos para el sistema  inmunologico.
Tendremas un estand el centro comercial ¥ en el mercado, a si mismao

vamas a comercializar los productos a través de una tienda online.

Bien dhicas v dhicos hemos llegodo ol final de lo clase de hoy, de educacién para el
trabajo, REPASEMOS BREVEMENTE LO QUE APRENDIMOS HOY :

los enfrevistados

procesos perfinentes.

Aprendimos que La validacion de las hipotesis del blogue solucion se logra al
someter o validacion las soluciones a fraves de profofipos v presentandose los o

Aprendimos también conocer v aplicar la técnica para la validacian del blogque
es la entrevista de solucion, que se desarrolla siguiendo la secsencia de la témica
AIDA el cual es una técnica muy usada como técnica de ventas y publicidad.

Por otro lado también aprendimos que el profotipo de validadén debe resolver
los problemas planteados en las hipatesis validas del bloque problemas.
Finalmente establecimos la hipdtesis validad del blogque solucion las t&micas v

Excelente trabajo recuerda =& creativo creafiva v organizar elaborado utilizando el material que tengas a fu
alcance, asi mismo comparte su trabajo con tu familia, por ofro lado no te olvides de guardar lo que has hedho en

tu portafolio v enviar tus evidencdias a través del grupo de WhatsApp del drea de educacian para el trabajo.
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3°, 4° y 5° grado: EDUCACION PARA EL TRABAJO

SEMANA 29 - RETO DE APRENDIZAJE
MI PRIMER PROYECTO DE EMPRENDIMIENTO

PARTE XIX

m Demostramos lo aprendido.

Cmarlucasm

Chicas y chicos ha llegade el momento de conocer cuales son los retes para cada une de ustedes. Empecemosl!

- Elabora un organizador visual de los momentos o efapas de la enfrevista soluciones..

Realiza entrevista solucion para validar los hipotesis del blogue problemaos. Siguiendo lo seciencio
de la técnica de ventas que se denomina AIDA

Frimero Dibuja o pega lo imagen de tu prototipo con las caracteristicas que respondao a la solucion .
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Segundo Describe de manera mos simple los caracteristicos o foclidod de uso de tu producio o servicio que
resuelve los problemas del cliente..

Cuarto Concretiza registrando los datos v las respuestas de los dlientes interesados de tu producto o servido.
PERSONAS

INTERESADOS

RESPUESTAS SOBRE LA PRESENTACION DEL PROTOTIPO

Finalmente después de obtener los resuliados, establezca la hipatesis validad del blogue solucidn, en un
post it o cartulina v reemplaza a la anterior hipstesis en el lienzo Lean Canvas.

LIENZO LEAN CANVAS

Qﬂu'uﬁ FICAL

ol T G B

CLEWTES

H“""‘i
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