APRENDO

Ministerio 00 ¢ A
ek acion -
de Educacio b Educacion Secundaria

Cmarlucasm
1° y 2° grado: EDUCACION PARA EL TRABAJO

SEMANA 29 — GUIA DE APRENDIZAJE
MI MODELO DE NEGOCIO LEAN CANVAS

PARTE XIV

1 DiA

Actividad: Comprendemos el proceso de validacddn de las hipdtesis del blogque solucian
Actividad: Validamos las hipdtesis del blogue solucién

Actividad: Demosiramos lo aprendido [Reto de aprendizajes)

Hola chicos y chicus de secundaria del Perd

Hoy iniciamos una nueva sesion de aprendizaje de aprendo en casa promovido por el
Ministerio de Educacién del Perd para que desarrolles tus capaddades para ser un gestor
de proyectos de emprendimiento y se preparen para el mundo del frabajo.

Esta sesion de aprendizaje es para las chicas y chicos de primer y segundo grado de
secundaria del area de Educadion para el trabajo.

iEmpecemos!

£ QUE NECESITAMOS?

Cuadernc u hojas, imejor si son reciclados!
Lapices y lapiceros de colores.

Mucha reflexion.

Mucha creatividad.

Involucrar a mi familia.

éQUE HAREMOS?

Propdsito de la sesidn
® Comprenderemos el proceso de validocion de las hipotesis del blogue solucion,

evaluando y juzgando los resultados enconfrados a fraves de la aplicacion de técnicas
y procedimiento para establecer la hipdtesis validada del blogue solucidn.

1 &

RECUERDA

EN TODO MOMENTO

MANTENGO LA

DISTANCIA

: ﬁm EL Per0 PriMerO
. 0 |
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jATENTO (A)!, QUE AQUI ENTREMOS DE LLENO AL DESARROLLO

- . * Bueno chicas y chictos, pura empezar esta sesién de aprendizaje quiero contarles un pequefio
relato, que a confinuacion les invito a leer:

@ Habia una vez una pequefia fumilia de ratones, que vivia en una fabrica abandonada, cada
vez que uno de ellos, salia a comer un enorme gato les perseguia para casarlos, muy asustados y
cansados de ser atemorizados, la familia decide hacer algo al respecto. Uno de los ratones
propone solucionar el problema colocando una trampa para el gato. Pero al intentarlo el gato
destruir la frampa con sus grandes garras.

Al otro dia otro ratén propone distraer al gato con vna pelota, pero el gato era tan agil que
después de jugar con la pelota, iba ensequida tras los ratones. Muy preoccupados la familia siguid
pensando en opciones para liberarse del gato, en ese momento el dato mas joven levanta la voz y
asegura que el fiene la solucion. Todos se rien y no le prestan atencidn, el rafoncio espera que
todos se duerman incluido el gran gato, muy concentrado logra llegar hasta el cuvello del gato
con sus pequefias patitas le amarra un collar de cascabel; a lo mafiana siguiente toda la familia

(T ) se despierta con el sonido el cascabel acercandose, sabias que el gato, ¥ que no debian salir hasta
\}_f Al g que el sonido se alejard, todos felicitaron la valentia del pequefio ratoncito.
b
o o - . - 2 -
(‘//{tai, * Esta fabula nos ensefia, que una solucion funciona bien, cuando se aplica en el momento correcto,
"x_;.J;.k como cuando el ratondito espero que el gafo se durmiera para colocarle el cascabel. Si lo hubiera

intentado en el dia como el resto de sus familiares no hubiera resultado.

CONOCEMOS

* Chicas y chicos, estoy seguro que ustedes tienen foda la capaddad y lo potencialidad de que un
problema no impida lo que desean ser o hacer en la vida, por gue en sus manos esta toda solucion
de ello, ya qué dependiendo de la solucién que apliqguemos o un problema que estemos

ov o
O 9 O atravesando, obtendremos un resulfado distinto.
™ ™

* Es importante que lean atentumente el contenido de esta guia que se le brinda, por qué estdan
pensados y pensadas para que sigas desarrollando sus aprendizajes realizando fodas sus fareas o
retos para fortalecer tus conocimiento vy logres alcanzar el éxito.

El éxito que lograris, dependerin de cacla cosa o acto que hacer hoyll..

Comprendemos el proceso de validacion de las hipotesis del

bloque solucion.

Bueno chicos y chicas, hoy confinuaremos con el proceso
de validacion de las hipdtesis del blogue solucién. Para lo

cual, aplicaremos lo técnica AIDA v procedimientos que

debes tener en cuenta.

Ez la acion vy rewliado de resolver un problema, dilema, enigma o dificuliad tambign ze le
conoce como el desenlace o final de un proceso o asunto.

Estimadas y estimados estudiantes, en la validacian de las hipdtesis del bloque n

<
solucion se usan prototipes que son producios bdsicos que solucionan los

&

problemas de los clientes desde tu opinidn, pero que fienen que ser somefidos a

pruebas de los clientes, para ver si solucionan efedivamente sus problemas.

Luego que estos hayan dado sus impresiones v consejos los prototipos se modifica incorporando
la sugerencia de los clienfes y se constifuyen en un producte minime wiakle con el cual sale al

mercado primero con tu “Early Adopters” v luego con fu segmento de clienfes.
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PRODUCTO MINIMO VIABLE Ez un
producte modificado de acerdo a los
sugerencias con  caracteristicas  que

EL PROTOTIPO Mo es un producte muy bdsico
pero tampoce e el producio final. Es un
producto como pensamos, al que modificaremos,

] ] soluciona el problema de los usuarios,
de acverdo a las sugerencias de los clientes.

listos para comercializar.

#i>> Los prototipos pueden ser presentados a los dientes de diferentes formas esto depende del producto o servicio
que estds profotipando deben servir para que el cliente pruebe si el prototipo reselve los problemas gue le
preocupan, una vez que el profotipo s han incorporado las mejoras sugeridas por los clientes, ya podrds contar con un
producto minimo viable listo para comerdalizarlo a tus “Early Adopters ¥ mds adelante o tu segmento de clientes

5&&:&
= Ahora Chicos y chicas, conoceremos los pasos del proceso
. de validacién para que entiendan mejor.

i
Aﬂﬂmﬂﬂﬂ que vole lo (@

pena soludenar? Para comprender el problema PRIMER PASO
I t h
#oudl es el problema prindpal (ﬁ D_ B s <= il
-l primero s buscar respu&ﬂus a CUMFRENDER EI.
#Zué ohernofivar de soludién g las siguienfes pregunfas. ol PROBLEMA
viene usando los personoE

SEGUNDO PASO Para elaborar el protofipo tendras que
tener los conocimienfos  obfenidos B Eotoip oo
ELABORAR EL durante la etapa anterior, luego para los problemas?
PROTOTIPO =* continuar fendrds que preguntarte:

Una vez que el prototfipe haya sido mejorado con soporte de

los clientes enfrevistados tendrds listo fu producto minimo TERCER PASO
viable y estards listo para realizar el pre lanzamiento a tus fu
“Early Adopters. 5i todo sale bien ya estard listo para DESARROLLA TU 5

lanzarse al mercado con muchisime menos riesgo de PRODUCTO MINIMO VIABLE

fracasada.
a Muy bien chicas y chices, imaginemos que yo elaboraste tu protetipe en base a los problemas
= validades en el blegue problemas, que trabajomos lo semana posoda, ahora tienes que presentarle el

cliente vizsitarlo, entrevistarle mediante la entrevista de seluciones.
]

1 Esto enfrevisto ez distinto o lo enfrevisto de
LA ENTREVISTA problemas, eda vez tu enfrevista seguird la
SOLUCIONES secuencia de la téomica de wvenfo: que se -
’ denomina AIDA I'-A TECNI;A

AIDA

v p O
II En esta etapo debe generar |o atencion del cliente con |a presentocién de vn prototipe con
[

—— |os caracteristicos que responda a o solecion de los problemas encontroda en la entrevista ATEHE]ﬂH
uxl.!.! de preblemas.

~— Enesta etopo generan del interés del cliente a través de |a simpleza ¢ focilidod de vso de IHTEHEE
|||||E tu prototipe que resvelve los problemas del cliente.

— Enesta etopo trota de despertar el deseo del cliente por adquirir el preducto hociéndaole
notar que tal vez seria mds costoso continvar con el problema que no pierda la spertvnidad DESED
de solecionar sv problema.

Ell'l esta etapa trota de lograr vn compromiso de compra o mejor oin el poge de wn monto
simbdlico pero lo =uficiente para consideror que fienen alglin interés gemino para ﬂEEIﬂH
adquirirle mas a delante.

—
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ACTIVIDAD Validamos las hipétesis del bloque solucion.

Buene chicas y chicos ohora que ya comprendemos de como validar L & @
el blogue scluciones y gue procedimientos y téonicas seguiremos . : ‘ '
® | [ 5

dedrdedrok || | U
Ez momentc de lo validacién de laz hipdtesis del blogue solucidn B |
/ aplicando la téomica AIDA y los fres procedimientos perfinentes. B —

Emplearemos como ejemplo la hipatesis valida del bloque problemas chtenidas en la semana anterior

Hipatesis wvalidad - Problemas

Pocos puntos de venta conocidos; es decir que no saoben dénde comprar camisetas deporfivas con aplicaciones
bordodas a mano, poca variedad de disefios v colores, por ejemplo sdlo en azul v negro; asi mismo no hay camisstas
para mujeres con disefio de aplicaciones de bordados a mano.

Bien estimadas y estimades estudiantes, parfiendo de la
hipitesis validada la semana anterior del bloque problemas,
validaremos ahora la hipdtesis del blogue solucion

Imagina que estds de vuelta visitaondo a la misma familio que
entrevistaste de la entrevista de problemas y para ello debes
geguir los siguientes pasos:

ESTABLECER EL MARCO DE Ez necesaric al comiernzo de la entrevista establecer el marco v
LA ENTREVISTA secuencia de la entrevista.

Porejemplo: Se podria decir lo siguiente:

Ny —

Despuéz de haber tomado nota de los problemas y la prioridad que le oforgd a elloz en la W m—

anterior visito que hice, hemos aojustodo nuesfro prototipo para que respondo mejor a sus

G —
exigencias, quierc mostrar el prototipo mencionado y recoger sus apredaciones y sugerencias
para mejorar y resclver sus problemas. a

b MOSTRAR EL PROTOTIFO Es St&o&mrio mostrar el profotipo hacer el cliente pude probarlo o
medirse.

Por ejemplo: Se podria decir lo siguiente:

g Fﬁ'bserve nuestra camiseta deporfivas disefiodos especialmente pora mujeres ¥ con aplicaciones
.::# bordado o mano; tenemos una gran variedod de disefios v colores, usted escoja cualquiera y

“puede probarlo fenemos para su talla animense y pruébese. también he traido para usted un
agtdlogo de iconografio de nuestras distintos zonaos turisticas nuestra region ¥y del pais ¥ que son %
refresentadas en nuestros bordadaos a mano pare usted las observe.

e
F
£

#Que le parecd? ahora es mas fadl adquirirlas la vamos a comerdializar nosofros mismos o traves
de nuestra tienda en lineq, por tanto ya no necesitard buscar en las fiendes fisicas lo puede comprar
desde lo comunidad de su hogar v le entregomos a domidilic sin costo adiconal o partir de la
compra de fres camisetos como pedido minimo, ademds también tenemos un estante en el centro
comercial del centro, i nos quiere visitar.

##>> Puedes terminar con la siguiente pregunta: {todavia hay alge que usted considere, que se mejora? sila
respuesta es que lo ven como interesante y estdn satisfechos ha llegado el momento de comprometer los compra y
este a5 el siguiente paso.

LOGRAR UN En esta parte es necesario dar a conocer cuanto cuesta tu producto v
COMPROMISO gue descuentos fiene por la compra.
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Porejemplo: Podria decir lo siguiente:

Buenc qué bien que le haya gustado ; los precios de los comisetas estan 40 soles por unidad por
ahorg, cvande sale al mercado por lonzamiento estaran a &0 scles en realidad le que se poga
aparte de lo colidad es distincidn, es hacer la diferencia, si usted no tiene presupuesto para este pago
puede reservar sus pedidos con un page adelantode de 10 soles, lvege cvando termine de pagar el
precic total, le enviaremos inmediotamente su pedido, rellene aqui sus dotos principaoles para la
compra, por ahora no tenemos facluras, pero para el lanzamiente de nuestra tienda ya tendremos,

por el momento sclo emitimos boletos de venta.

REGISTRA LAS RESPUESTAS Es Setess |r|med|c:|tc|ma'1_ie desp_l_l-es de la entrevista dedicate a
organizar los resultados mientras fienes los respuestas frescas en lo

Memorid.

Por ejemplo:

En una hoja escribe v luego ordena todas las respuestas, el compromise asumide en acdones pofendales de compdas.

4 Buene chicas y chices, Ahora despuds de

emplear los procescs o adividodes
analizaremos la validacion de la solucion.

Loz hipdtesiz inicicles sin invalidar

9 del blogue soludidn respondid en
esos momentos o los hipotesis de
problemas iniciales sin validar vy
eran:

luego de la validacién ha caombiode el listado, se eliming una
9 hip&tesis inicial porgue la hipdtesis de problemas aliados ya no lo
considera como problema el reemplozo se ha incorporado ofra
solucidn que si responde o la hipdtesis de problemas validado.
Entonce: el ejemplo que estamos trabaojondo la hipdtesis valida

= seria.
HIPOTESIS INICIAL

Tendremos un estande del centro de la

HIPOTESIS VALIDADA

Camisetas deportivas disefiadas especialmente para mujeres y con

civdad, tendremos una variedad de

colores v disefios v tenemos camisetas

v iz aplicaciones de bordade o manc. Tendremos un estand el centro

para mujeres y con oplicaciones de comercial ¥ también vamos o comercializarles los productos a través

T de una tienda online. .

Bien dhicas v dhicos hemos llegodo ol final de lo clase de hoy, de educacién para el
trabajo, REPASEMOS BREVEMENTE LO QUE APRENDIMOS HOY :

Aprendimos que La validacion de las hipotesis del blogue solucién se logra al
someter a validacion las soluciones a través de profotipos v presentandose los o
los entrevistados

Aprendimos también conocer ¥ aplicar la técnica para la validacian del blogque
es la entrevista de solucidn, que se desarrolla siguiendo la secsencia de la témica
AIDA el cual es una técnica muy usada como técnica de ventas y publicidad.

Por otro lado también aprendimos que el profotipo de validacion debe resalver
los problemas planteados en las hipatesis validas del bloque problemas.
Finalmente establecimos la hipdtesis validad del blogque solucion las t&micas v
procesos pertinentes.

Excelente trabajo recuerda =& creativo creafiva v organizar elaborado utilizando el material que tengas a fu
alcance, asi mismo comparte su trabajo con tu familia, por ofro lado no te olvides de guardar lo que has hedho en

tu portafolio v enviar tus evidencdias a través del grupo de WhatsApp del drea de educacian para el trabajo.
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Chicas y chices ha llegade el momento de conocer cuales son los retes para coada une de ustedes. Empecemosl

Elabora un mapa mental del proceso de validacian de las hipdtesis del blogue solucion .

Dibuja o pega la imagen de tu protofipo con las caracteristicas que responda a la solucién
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[iig
Finalmente después de obtener los resultados, s
establezca la hipdtesis validad del blogue =
< 6 solucion, en un post it o cariuling v reemploza - P |
> pu p— a lo anterior hipotesis en el lienzo Leaon e %
— Canvas.
SRS
.- - s
]

-
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3 Desaibe de monera mas simple los carocteristicas o focdlidod de vso de tu producio o servicio que

resuelve los problemas del cliente.

I Desaibe el precio, las fadlidades v la formo de que puedan adquirir tu producio o servicio los

clientes.

5 Concretiza registrondo los datos v las respuestas de los clientes inferesados de fu produdco o

SErVICio.

PERSONAS :
INTERESADOS RESPUESTAS SOBRE LA PRESENTACION DEL PROTOTIPO
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